   “万州家装团”是一个以B2C与O2O相结合的垂直电子商务平台，我们的本质是从消费者出发，一切从消费者角度去执行。消费者通过线上抢购，与线下200多家实体店的真实体验相结合，达到线上线下真正融为一体。我们的宗旨是同时实现经销商和消费者最大利益化。消费者不仅可以在我们平台浏览到品牌齐全的家居建材产品，还可以享受到远远低于实体店的优惠价格，而经销商通过线上的引流也能获得更多的销售。本平台通过线上的流量把消费者引到实体店，提高了品牌的知名度，增加了销量，不仅可以帮助经销商宣传推出新品，也能够处理掉一些存货。前期我们只选择部分品牌商入驻，对于其他的传统渠道代理商，我们将在未来以流量、品质、价格击败他们。

家居建材行业的几大现状

现状一、家居建材传统经销渠道难。传统的B2C模式无法填补体验上的空白，也无法提供线下服务,而家居建材产品价值高、使用年限长，消费者没有亲身体验，往往无法下决心购买，最终导致网上营销宣告失败

现状二、万州家居建材卖场过剩，行业无序竞争问题严重

现状三、成本上涨，利润逐步减少

家居建材行业所面临的危机

  随着家居建材行业竞争愈演愈烈，家居建材经销商的经营变的越来越艰难：营运成本快速增加，每天都面临着各种费用支出;员工管理难度加大，流失率直线上升;市场价格越来越低，消费者的选择太多，进入到拼价格的红海;厂家支持和返利急转直下，家居建材厂家的支持力度不如从前;销售额上不来，销量很难增加甚至下降，利润薄的像纸甚至还亏损;网上销售对实体渠道威胁越来越大，电商火爆直接影响生存空间。

如何让化解危机？

 　之所以家居建材类产品在淘宝天猫等大型网购网站销售额不高，是因为家居建材类产品的特殊性决定了电商只能发展本地服务，而“线上召集，线下体验和销售”的O2O模式，能够很好地帮助传统经销渠道商迈入电商的行业。趁以O2O模式杀出重围的齐家网、美乐乐等专业家居还没有席卷我们万州市场，我们经销商在这场电商大战中要出手要快、准、狠。在这里，我们万州家装团站起来了，我们要联合大家，打一场漂亮的保卫战。

选择我们的几大优势

我们做的不是一个像“巴图商城”一样的网上商城，我们平台主要是起一个引流的作用，真正的销售权还是完完整整归于你们

在如今这个网络时代，消费者更愿意在网上挑选产品，网上品牌齐全，种类繁多，而我们正好是这样一个针对新新消费人群的网购平台

就目前万州的商业形态来看，O2O模式还没有席卷万州市场，我们平台将是作为领头羊

入驻我们平台， 你将得到不同于其他平台的价格优势，而且产品卖出我们才收取佣金

我们将优先选择部分品牌经销商，如果你不入驻我们，其他品牌商入驻了，你们的损失是不可估量的

入驻我们平台可以帮你省下高额的宣传费用，而效果不亚于现场团购会
记住，我们的真正目的不是销售，而是引流！！！

具体入驻流程如下：

双方沟通，确定合作意向。
经销商按照要求签订合同，提交资质文件到枫领电子商务有限公司。
经销商提交产品资料，交纳相关费用。
产品上线销售。
附件：
1营业执照副本复印件。
2税务登记证复印件。
3法定代表人身份证正反复印件。
4品牌销售授权书（证明/合同）复印件。
备注：以上资料均须加盖公章。

联系人：冉光宇

联系电话：１８６８０９１３０８８

