积分商城系统功能说明

系统说明

积分商城系统分为用户客户端、积分兑换端和系统管理端。用户客户端手机端，系统管理端、积分兑换端只支持电脑端。用户客户端适用于所有的潜在使用用户，用户可通过推广链接注册的形式加入系统，按照系统规则使用系统。系统管理端主要是系统运营者管理系统的后台，通过系统管理端可看到系统用户使用情况，调整系统规则。

参数说明

积分商城系统最高用户数在1万左右，并支持1万用户使用的系统承受能力。用户客户端不是微信端，是以手机站的形式提现。

用户客户端

用户进入

用户进入系统的方式有两种，第一种管理员在管理后台生成会员信息，并填写昵称和密码，用户通过该用户密码登录系统；第二种用户通过系统网址进行注册，输入用户名、密码、姓名、手机号信息完成注册，然后通过注册成功的用户名密码登录系统

如果用户进入系统之后生成推广二维码推广给朋友，朋友通过识别二维码链接进入系统完成注册登录，那么系统会自动锁定用户的上下级关系

用户客户端界面说明

客户端主界面分为首页、全部商品、购物车、个人中心。

首页包括轮播图、商品列表、广告位/公告位。首页信息全部来自系统后台上传并设置。

商品信息包括商品标签比如：商品图片、商品名称、商品价格（积分）、商品销量（虚拟销量+实际销量）

购物车

用户可将选中商品加入购物车，修改购物车商品数量

个人中心

个人中心包括用户的头像、昵称、会员级别、注册时间、当前积分、会员的订单信息、收货地址管理、下级分销商、分销返利积分、会员等级、生成推广二维码

用户订单分为全部订单、待发货、已发货、退换货，点击订单会看到订单编号、商品信息。物流信息、订单状态（已付款、已发货、已完成）、当前虚拟货币价格

推广二维码

用户通过生成的推广二维码将信息推送给好友，好友扫描二维码并按照系统提示注册完成，自动成为用户下线，确定双方的上下级关系，推广链接（点击复制到粘贴板）、邀请码（会员编号）

系统管理端

会员管理

分条件查询会员信息，条件有昵称、注册时间、姓名、手机号、会员级别和所属地区

会员信息包括会员昵称、会员级别、姓名、注册时间、密码、手机号和所属地区

可添加会员信息，生成会员昵称和密码，也可手动更改会员上下级关系，也可批量修改会员等级，并批量导出会员信息

会员级别分为黄金会员、银牌会员和普通会员。会员级别可修改名称。

通过查询得到会员列表，可查看该会员的相关订单和所有下级，也可查询相关的佣金返利

订单管理（二期）

订单分为待发货、待收货、已完成、全部订单、退换货订单。

订单信息包括收货人姓名、昵称、联系电话、收货地址、订单号、物流信息、买家昵称、商品信息、返利明细（返利人、返利积分数）

可通过选中订单批量导出excel文件

商品管理

系统管理后台可通过分条件查询商品信息，条件为商品分类和商品名称

商品上传包括商品的基本信息（名称、库存、规格、市场价、现价、销量、详情、标签）

可对商品进行添加、删除、修改和批量导出excel文件

系统管理后台可添加删除修改查询商品分类

统计

统计分为会员统计和订单统计。统计按照昨日、今日、一周、月份、年份、自定义时间段进行统计。

会员统计统计会员增加人数和会员所分布地区。

订单统计统计订单数和消费金额。

系统设置

系统设置包括物流接口设置（二期）、域名绑定（二期）、积分比例设置、充值积分返利设置。

积分比例设置是模拟虚拟币涨跌规律场景。前期手动设置，后期形成固定公式算法，自动计算。

充值积分返利设置具体场景为，输入用户充值数自动将返利积分计算到用户积分中去，比如充值1000返利100积分，则用户实际积分为1100.

会员升级比例设置，会员发展了一个直属会员并充值完成，则成为银牌会员，银牌会员累计发展直属会员30个为黄金会员，或者间接+直接发展会员80成为黄金会员。这个比率可手动设置更改。

权限管理（二期）

系统自定义功能权限，通过添加用户、用户组，给用户用户组分配权限。

用户组管理可添加用户组修改用户组信息，给用户分配用户组，并给用户组分配权限。

营销（二期）

广告管理，上传广告信息，并设置首页展示。对广告设置上下架、修改广告信息并删除广告信息

公告管理，上传公告信息，并设置首页显示。对公告设置上下架、修改公告信息并删除公告信息。

兑换积分设置

兑换比例设置场景为会员要提现2000积分，但是可对比的比例如果为3:7，那么会员可兑换的积分为2000*0.7，其中三成的比例是不能兑换的

可提现额度和时间设置。可设置最高可提现额度（单次），和提现时间段，超出提现额度的部分是不可提现的，不在可提现时间段是不可提现的。

如果会员需要提现，输入提现信息，需要管理后台审核，审核通过了才可提现成功。

提现手续费设置，用于设置会员提现中系统收取的手续费，设置比率，系统内统一实行。

提现设置

提现设置包括提现审核和提现记录两个模块。提现审核用于处理所有用户提现申请。提现记录用于记录统计会员提现信息。

积分兑换端

积分兑换端是会员提交兑换积分申请并查询兑换记录的管理端。

用户通多链接输入用户名密码登录积分兑换端，输入兑换积分的数量，提交系统审核。提交审核的时候需要输入手机号获取动态验证码验证。系统根据申请返回审核结果。

用户可查看个人积分兑换的记录，查询条件分为时间段的形式。

会员返利模式

会员等级

黄金会员、银牌会员、会员

会员返利分为团队奖、直推、间推奖励
1：黄金会员

举例：

    1：A是黄金会员，A邀请B（B是银牌会员）B充值后A获得直推+团队奖励积分

    2：A是黄金会员，B邀请C （C是会员）C充值后 A获得间推+团队奖励B获得直推奖励积分

    3：A是黄金会员，C邀请D （D是会员）D充值后 A获得团队B获得间推C获得直推奖励积分

4：A是黄金会员，D邀请E （E是会员）E充值后 A获得团队C获得间推D获得直推奖励积分

5：A是黄金会员，B是黄金会员，B邀请C并充值后A、B获得团队奖励，A获得间推奖励B获得直推奖励

    2：银牌会员

举例：

    1：A是银牌会员，A邀请B（B是会员）B充值后A获得直推奖励积分

    2：A是银牌会员，B邀请C（C是会员）C充值后A获得间推B获得直推奖励积分     

    3：A是银牌会员，C邀请D（D是会员）D充值后只有B获得间推C获得直推的奖励积分

    会员上两级可以获得不同比例的奖励积分

3:会员

新开通账号都是会员，邀请一个人后升级银牌会员，直推邀请30个人后升级黄金会员/间接+直推80人成为黄金会员
特例

举例：

1：A是银牌会员，A邀请B（B是会员），B充值后A获得直推奖励积分

2：A是银牌会员，B邀请C（C是会员），C充值后A获得间推奖励B获得直推奖励积分

3：A是银牌会员，B邀请D（D是会员），D充值后A获得间推B获得直推奖励积分

4：A是银牌会员，B是黄金会员，B邀请H（H是会员），H充值后A获得间推奖励B获得直推奖励+团队奖励积分

5：A是银牌会员，B是黄金会员，B邀请C，C邀请D，D充值后B获得间推奖励+团队奖励C获得直推奖励

备注：会员返利规则坚持会员等级和直属关系相结合的原则。返利分为直推返利+间推返利+团队返利的形式，比如A发展B，B发展C，C发展D，D发展E。在这条上下级关系线上直属上级和间接上级（1级）会拿到相应比例积分奖励，同时，如果上线中有黄金会员，那么黄金会员都会拿到团队奖励，比如A、B都是黄金会员，那么E充值之后D会拿到直推奖励，C会拿到间推奖励，A、B会拿到团队奖励
其他

系统需要做安全防护，确保不被人恶意攻击。在为系统做设计的时候，要有负载均衡的设计。

